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Sugerowany przebieg spotkania z osobg, ktdra jest zalogowana.

Jesli nowa Osoba jeszcze nie byta na stronie pokaz jej jak sie mozna zalogowa¢, omow strone oraz
programy motywacyjne, pokaz Sklep. Jak to zrobisz, to w tym momencie zapytaj jg zwyczajnie jakie ona
wigze plany z FM Group. Jezeli méwi, ze wtasciwie to tylko chciataby kupowa¢ produkty taniej
ewentualnie odsprzedawac to mozna jej powiedzieé: , Stuchaj, czy czytatas ze mozesz rozwijaé sie
finansowo i budowad grupe?” Jezeli Osoba méwi, ze tak to w tym momencie pokaz jej skrét 9 krokéw do
osiggniecia sukcesu i po prostu powiedz, ze wedtug tych krokéw co ja czeka (oczywiscie jezeli ona chce
zarabia¢ dodatkowe pienigdze). Pokaz co bedzie musiata zrobi¢ aby odnies¢ sukces w MLM —w FM

Group.

Nastepnie powiedz, jesli chce sie rozwijac, musi wiedzieé po co to, ile chce zarabia¢ dzieki wspdtpracy z
FM. Powiedz o mieszkaniu, mozliwosci wyjscia z dtugdw itp. Sygnalizuj, ze ten Twdj cel bedzie motorem

napedowym , warto go spisa¢ na kartce i podac konkretng date (np. mam ..... 31 grudnia 2014)

Uswiadom nowej osobie, ze jezeli chce tutaj osiggnac sukces to musi sobie powiedzie¢, ze tutaj nie ma

zadnych cudéw i kazdemu kto chce to sie udaje poniewaz tutaj sukces trzeba zrobic.

Przekaz informacje. Pewne jest w MLM to, ze jesli miatbys w miesigcu 30 spotkan, takich jak ja miatam
wczoraj z Tobg i pokazatam Ci prezentacje firmy gdzie zdecydowatas sie do nas przytgczyé osiggniesz
sukces. Jesli powielisz takie spotkania przez 12 miesiecy to nie ma sity - uzyskasz putap 21%. To nie jest
zadna magia, to jest konkretna praca do wykonania. Nastepnie powiedz: ,, Teraz musisz pomyslec ile
chcesz poswieci¢ czasu (z Twojego wolnego czasu) aby robic Biznes.” Jezeli Osoba okresla, ze co dzien
moze poswieci¢ dwie godziny, to od razu planujemy kolejne spotkania z jej znajomymi. Zaczynamy od
razu. Nie czekamy az kto$ nauczy sie systemu, przeczyta ksigzki, obejrzy film ale od razu wdrazamy
dziatania praktyczne poniewaz one najlepiej ucza. Osoba poznaje w miedzyczasie nasz plan
marketingowy, katalogi. Nowa Osoba organizuje w swoim domu spotkanie z znajomymi, ktére prowadzi
jej sponsor i przedstawia naszg prezentacje. Twoja nowa Osoba uczy sie pracy i robi notatki po to, aby

potem dalej sama mogta przekazywac informacje osobiscie.
KOLEJNY KROK

Nastepnie zmien , tryby tej osoby”. Przekaz informacje, ze w kazdym biznesie potrzebna jest lista
kontaktéw i w naszym réwniez. Kazdy wtasciciel jakiekolwiek przedsiebiorstwa, fabryki, sklepu... musi
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taka liste mie¢, aby wiedziat do kogo kieruje swojg ustuge czy produkt. Tak samo my robimy naszg liste

aby wiedzie¢ do kogo z tg ofertg sie zwrdcic.

Za pomocg naszego ,,Poradnika” Twoja nowa Osoba zrobi dobrg liste , ktéra jest potrzebna do dalszej
pracy. Korzysta z symulatora pamieci , wpisuje na liste wszystkie osoby, ktdre zna (Ty zerknij czy jest
dobrze zrobiona). Poinformuj, ze jak zrobi takg liste (i jest dobrze zrobiona) mozecie wspdlnie zapraszaé
jej znajomych z listy na spotkania lub jesli woli, w dowolnej chwili, moze sama zapraszac kolegow i

kolezanki i to robi¢ w zaciszu domowym.

Mozesz ustali¢ ze na poczatku Ty robisz te spotkania lub ona sama, jezeli skupita sie przez te dwa dni od
momentu zapisania na tym, zeby pozna¢ dobrze szczegdty wspdtpracy w firmie i czasami jest tak, ze
dostownie na drugim, trzecim spotkaniu ta osoba jest tak przygotowana, ze sama przekazuje informacje

swoim znajomym i tylko szuka potwierdzenia, czy dobrze méwi sama.

W momencie, gdy Twdj nowy Partner stworzy pierwszg grupe 2, 3 0séb naucz go jak ma pomédc swoim
nowym osobom w stworzeniu zalgzka jej struktury (zasada duplikacji). Badz do dyspozycji do 6% i caty
czas Twoj Partner uczy sie po to, aby zrozumiec¢ zasady pracy w MLM aby potem uczy¢ innych.
Pomagasz budowac strukture, omawiasz jak powinna ona wygladac, jaka jest najbardziej korzystna

konfiguracja budowy wtasnego Zespotu.

Kolejny krok

Informuj, ze jesli chce osiggnac tutaj sukces to musi mieé te swiadomosé, ze powinna sama nauczyc sie
prezentacji i powiedz wprost, ze dopdki Ty bedziesz jej zaprasza¢ Twoje osoby na spotkania, to tak
naprawde ja bede budowac swdj Biznes. Ty poczujesz, ze to jest Twdj Biznes w momencie, gdy Ty
zaczniesz sama pracowac i pomagac ludziom w swojej strukturze. Uswiadom jasno i wyraznie, ze musi

prezentacje sama opanowaé, jezeli chce osiggnad sukces.

Kolejnym krokiem

jest kontynuacja, czyli to co robimy tu i teraz — przekaz takg informacje . Po zaproszeniu Twojej nowej
osoby do biznesu objasnij techniczne sprawy tak ja dzisiaj Tobie na poczatku pokazatam strone firmowsg,
drzewka, programy motywacyjne, Sklep internetowy i przekaz informacje, ze nastepnie Twdéj nowy
partner musi zrobi¢ kontynuacje czyli omdéwié system naszej pracy — 9 krokow, ktére masz tutaj
szczegdétowo omdwione w Poradniku. Twoja nowa osoba musi zrozumieé system pracy w MLM, czym on

jest.



Kolejny krok

Podtgczenie sie pod system pracy czyli zmotywuj Twojego Partnera aby siegnal po wiedze poniewaz
musisz sie rozwijac. Duzy wptyw na sukces majg wszelkie spotkania, szkolenia, seminaria, webinary a
przede wszystkim literatura biznesowa aby nauczy¢ sie tego biznesu. Im mamy wiekszg wiedze tym
jestesmy blizsi sukcesu. Im wyzszy poziom naszej wiedzy tym blizej jestesmy poziomdw pozgdanych
przez nas. Dlatego ten, kto chce osiggnac tutaj sukces to musi rozwingé sie osobiscie i korzystac ze
wszystkich rzeczy, o ktdérych tutaj méwitam. Konferencje, webinary ktére FM tutaj dla nas tworzy z
wszystkiego korzystaé czyli , by¢ na systemie” jak to nazywa sie inaczej. Podaj tytuty ksigzek, ktére kazda

Osoba powinna przeczyta¢:

1. Don Faille "45-sekundowa prezentacja, ktéra zmieni twoje zycie Podstawy marketingu

sieciowego"
2. Nancy i Don Faille "System oraz inne narzedzia do odnoszenia sukcesu w marketingu sieciowym"
3. Chris Taylor "Sposdb na sukces w marketingu sieciowym"

4. Eric Worre ,,Badz pro! 7 krokéw do mistrzostwa w MLM ,,

Kolejny krok pracy z nowym Partnerem

Konsumpcja, sprzedaz. Co to znaczy? Ty musisz by¢ swoim najlepszym klientem i takg wiedze

przekazujemy naszym wspotpracownikowi.

Musi pozna¢ produkty, aby méc polecac dalej nasz produkt. Wtasnie dlatego sam musi na poczatku
przetestowac najwiecej produktéw z oferty katalogowej. Jesli nie jest w stanie sam to moze poprosic¢
mame, ciocie wreczajac produkt jednoczesnie proszac o informacje zwrotng. Popros o ocene jakosci
oferowanego produktu, jak ten produkt dziata poniewaz dzieki temu wzbogacisz sie o praktyczng
wiedze. Jak ktos zapyta Ciebie o dziatanie danego produktu udzielisz informacji z petnym przekonaniem i
jego znajomoscia. Jeste$ wiarygodny. Mozesz podac przyktad: ,Ja jeszcze tego produktu nie uzywatam
ale moja sgsiadka go wzieta i twierdzi, ze ten ...... jest .... .Warto prosi¢ o opinie osoby, ktérym polecasz
produkty. No i kwestia finansowa. Jak masz swoich klientéw zdobywasz dodatkowo doswiadczenie

poszerzajgc swojg wiedze o dziataniu produktéw a sg z tego profity finansowe.



Kolejny krok

Regularne podsumowanie czyli sprawdzanie rezultatéw i efektéw. Aby Twdj Biznes poprawnie sie
rozwijat przynajmniej raz w miesigcu skonsultuj sie ze swoim liderem w celu okres$lenia swojego planu
dziatania poniewaz ma wieksze doswiadczenie i moze podzieli¢ sie wiedzg. Warto uczyé sie na czyichs

btedach a nie na swoich.

Warto pamieta¢, ze te 9 krokéw postepowania, nazwanych tajemnicg sukcesu, to nie wykaz z ktérego
mozna wybierac to co Tobie najbardziej pasuje ale nalezy je wszystkie bezwzglednie realizowac czyli tak

naprawde nie mozesz nie zrobi¢ listy kontaktow i liczy¢, ze bedziesz miec¢ szybkie postepy..

PAMIETAJ!! TY TEZ MASZ WSPARCIE PONIEWAZ ZAWSZE MOZESZ LICZYC NA POMOC 0SOB, KTORE
CIEBIE ZAPROSILY DO FM!!



