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GROUP FM GROUP Polska nowaekonomia

Chcesz odnies¢ sukces poznajac zasady ,,Nowej ekonomii”?
Chcesz sie dowiedzie¢, jak dzieki korzystaniu z produktéw codziennego uzytku zarabia¢ duze pienigdze?
Zapraszamy do ponizszego PRZEWODNIKA, dzieki ktéremu poznasz nasz system pracy.

Przewodnik, ktéry wtasnie czytasz ma za zadanie pomdc Ci w stawianiu pierwszych, samodzielnych
krokéw w marketingu partnerskim, ktéry eliminuje wiele probleméw tradycyjnego biznesu i daje mozliwos¢
zarabiana kazdemu kto tylko chce. Zawiera maksimum wiedzy w przyjaznym, prostym opracowaniu.
System ten powstat dla naszych wspdtpracownikdw i ma za zadanie krok po kroku prowadzi¢ nowych
Partneréow od poczatku ich dziatalnosci, tak by w efekcie stali sie liderami swoich grup.

Zyczymy Ci zatem satysfakcji z tej wspaniatej dziatalnosci — bo jesli tylko wykorzystasz w praktyce
zawartg tu wiedze, odniesiesz sukces i zbudujesz wtasny Biznes, ktéry w przysztosci pozwoli Ci cieszy¢ sie
urokami zycia.

Czas wiec zacza€ ...

Wspotpraca z Fm Group to marketing sieciowy, ktéry jest dodatkowgq dziatalnoscia zarobkowa,
gdzie koszta rozpoczecia s znikome, a daje ona mozliwo$¢ uzyskania dodatkowych pieniedzy z dwéch
zrédet jakimi sg dochéd aktywny lub pasywny.

Dochdéd aktywny uzalezniony jest tylko i wytgcznie od Twoich godzin pracy. W momencie, gdy
przestaniesz pracowac, przestajesz rowniez zarabiac.

W przeciwnosci do dochodu aktywnego, dochdd pasywny to inaczej stata pensja wptywajaca
cyklicznie na twoje konto, dzieki raz dobrze wykonanej pracy lub zainwestowanym srodkom finansowym
np. odsetki z depozytéw bankowych, dochdd z wynajmu nieruchomosci, dochéd z marketingu sieciowego
(MLM), emerytura...

Czy chcesz za raz wykonang prace otrzymywac ciggte profity w postaci najpiekniejszych pieniedzy
pod storncem?

KROKI POSTEPOWANIA Twojej drogi do sukcesu
1. Podejmij decyzje, sprecyzuj marzenia i okresl swoj cel.

Wiasnie podjates decyzje, ze chcesz sie rozwingc finansowo z FM Group. Okresl wiec marzenia,
bowiem sg to drogowskazy, ktére pokazujg czego tak naprawde pragniesz i dokad chcesz isé.

Prowadzenie biznesu bez wyznaczania sobie celdw jest jak gra w pitke nozng bez bramek! Dzieki celom
widzisz kierunek swojej dziatalnosci, bo one motywujg Ciebie do dziatania.

Dlatego okresl swoj cel! Zapisz go i umies¢ w widocznym dla Ciebie miejscu, poniewaz spisane cele
sg kluczem w Twoim sukcesie. Zadaj sobie pytanie: czego pragniesz? Czy Twoim marzeniem jest samochdd,
mieszkanie lub gdzie i z kim chcesz spedzaé wakacje? Jezeli chcesz osiggngé wiecej niz masz do tej pory to
musisz zaczg¢ dziata¢, bo nikt za Ciebie tego nie zrobi, nikt nie osiggnie Twoich celéw.

Duzy cel podziel na mniejsze, gdyz bedzie Ci go tatwiej osiggngé. W koncu rozbij te mate cele na
jeszcze drobniejsze elementy. Stwdrz plan na kazdy dzien, tydzien i miesigc, a umozliwi to Tobie realizacje
kolejnych zatozen. Bedziesz wtedy modgt sledzi¢ kazdy swéj krok i dziatanie na drodze do osiggniecia
zamierzonych celow.

Wyznaczenie celu jest wazng metoda:

e decydowania co jest dla Ciebie istotne do osiggniecia w Twoim zyciu;
e oddzielania tego co wazne, od tego co zbedne;
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e motywowania siebie do osiggnie¢;
¢ budowania Twojej pewnosci siebie bazujgcej na zmierzonym osiggnieciu celow.
Powinienes nagradzac sie odpowiednio po osiggnieciu kazdego celu. Wyciagac, kiedy mozna,
odpowiednie lekcje na przysztosé i stosowacd te wiedze w przysztosci.
Jedli jeszcze nie wyznaczyte$ celdw — teraz jest dobry moment aby zaczaé!

2. Zaplanuj swojg aktywnos¢

Aby osiggng¢ swoj cel musisz bardzo doktadnie zaplanowac swoje dziatania. Planowanie jest bardzo

waznym elementem procesu budowania wtasnego biznesu, czy to tradycyjnego, czy w FM Group.

Zaplanuj swoje dziatania na caty tydzien, przyjrzyj sie im blizej i skoncentruj sie na trzech kwestiach:

e ile 0s6b powinienes rekomendowac kazdego tygodnia/miesigca,

e ziloma osobami musisz porozmawiaé przedstawiajgc im naszg prezentacje, aby pozyskac zatozong liczbe
wspotpracownikéw,

e jakg prace musisz wykonac aby to osiggnac.

Do planowania wykorzystaj kalendarz, ktdry pozwoli Tobie dziataé systematycznie. Zaplanuj tez
comiesieczne, wtasne zakupy. Okresl doktadnie kiedy chcesz zarobi¢ pierwsze 100, 500, 1000 zt..., kiedy
chcesz osiggnac 3%, 6%, 9%..., 21% (kolejne etapy w planie marketingowym).

Badz systematyczny. Nawet jedno spotkanie dziennie przez 30 dni to 30 spotkan, a 30 prezentacji w
miesigcu, przez 6 miesiecy, to 21%.

Doktadnie zaplanuj dziei.. Wykorzystaj czas, ktdry masz wolny. Jesli ogladasz za duzo telewizji,
nagraj ulubiony program, oszczedzisz czas na reklamach.

Pamietaj! Popetniajac btedy, uczysz sie. Badz wytrwaty!

"Porazka inspiruje zwyciezcow. To jest ich najwiekszy sekret." (Robert Kiyosaki)

3. Zréb liste kontaktéow

Jezeli poznates juz produkty firmy FM GROUP, zapoznates sie z mozliwosciami i widzisz w tym co$
dla siebie, nastepnym krokiem, jest sporzadzenie listy oséb, z ktérymi chcesz sie tym pomystem podzielic.
Lista kontaktéw to podstawa do szybkiego rozwoju Twojego biznesu. W kazdym biznesie jest potrzebna
taka informacja poniewaz kazdy przedsiebiorca, zanim ruszy z przedsiewzieciem, dzieki niej wie do kogo
kieruje oferte, kto bedzie potencjalnym odbiorca.

Wspodtpraca z FM Group to twdj Biznes. Lista jest Twoim kapitatem (pod warunkiem, ze zostanie
stworzona®).

Spis 0s6b uzupetniony o dane kontaktowe (telefon, mail itd.) tworzymy dlatego, by w dowolnej
chwili mdc spojrzec i wybraé te osoby, z ktérymi chcielibysmy sie skontaktowa¢, a jednoczesnie o nikim nie
zapomnied. Kto z nas na zawotanie ma w gtowie 10 kontaktow do swoich znajomych? W naszym biznesie
tworzenie listy zaczynamy od najblizszych osdb oraz osdb, ktére znamy. Btedem jest tworzenie listy pod
hastem , Kto sie nadaje”. Daj kazdemu szanse, tak jak ktos dat Tobie.

Jezeli chcesz, aby Twaj biznes sie rozwijat musisz pamietac, ze Twoja lista kontaktdw musi by¢
otwarta, poniewaz tylko wtedy przyniesie ci pozytek. Nieustannie pracuj nad nig dodajac kolejne nazwiska —
miej jg zawsze przy sobie. Im wieksza lista tym wieksze sg Twoje mozliwosci. Postep i rozwdj jakiegokolwiek
biznesu wigze sie z pozyskaniem nowego kontrahenta, biorcy ustug czy produktu.

Kiedy zrobic liste? Najlepiej zacznij juz teraz. Wez kartke, dtugopis i do dzieta! Jak zrobic liste
kontaktow? Po prostu... wypisz wszystkich, ktérych znasz w jednym miejscu (zeszycie - notesie). Za kazdym
razem kiedy wpisujesz na liste jakie$ nazwisko, zadaj sobie pytanie: Czy znam kogo$ z jego/jej znajomych?
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Wsrdd osob, ktére znajdg sie na Twojej liscie mogg by¢:
e cztonkowie Twojej rodziny i ich znajomi,
¢ Twoi przyjaciele,
¢ znajomi z klubu sportowego, parafii, klubu muzycznego, klubu seniora, wojska itp.,
e sgsiedzi (takze dawni sgsiedzi),
e koledzy z pracy (takze koledzy z poprzednich miejsc zatrudnienia),
¢ koledzy ze szkoty lub uczelni,
* Twoi dotychczasowi klienci,
* Twoi nauczyciele lub nauczyciele Twoich dzieci,
¢ osoby, z ktérymi spedzates wakacje (poznane w hotelu, samolocie, autokarze, na stoku lub na plazy),
¢ osoby, dla ktérych Ty jestes klientem — Twdj fryzjer, kosmetyczka, lekarz, agent ubezpieczeniowy, osoba
zajmujaca sie Twoim autem itp.,
¢ osoby, ktdre chca bys zostat ich klientem — akwizytorzy, przedstawiciele handlowi,
¢ 0soby nowo poznane — w klubie, na dyskotece, w parku, w kawiarni, na forach internetowych itd.,
¢ znajomi Twoich znajomych (znalezieni np. za posrednictwem portali spotecznosciowych).

Przejrzyj rowniez wszystkie zgromadzone wizytowki, notesy z adresami (takze te stare), pamietniki i
albumy ze zdjeciami — moze pomogg Ci przypomniec sobie osoby, z ktérymi juz nie utrzymujesz kontaktu,
ale warto im zaproponowacé produkty lub wspotprace. Skontaktuj sie z kazdg osobg ze swojej listy. Uwazaj!
Jezeli nie zdecydujesz sie zadzwoni¢ do ktérejkolwiek z tych oséb, ryzykujesz, ze zostanie ona
zarekomendowana przez kogos innego. To zdarza sie dosc¢ czesto.

Sporzadz rowniez liste tych ktérych sie obawiasz - ,Lista tchorza”, czyli tych po ktérych spodziewasz
sie odmowy i ktérych postrzegasz jako zamoznych, oddanych pracy, na wysokim stanowisku,
zapracowanych, posiadajgcych wielkie domy, drogie samochody; w dzisiejszych czasach kazdy potrzebuje
pieniedzy.

Na poczatku umies¢ na liscie minimum 100 oséb. Wypisz ich imiona, nazwiska, numery telefonéw
(lub numery gg) i adresy (takze mailowe). UWAGA! Jezeli na Twojej liscie nie ma przynajmniej stu nazwisk
to znak, ze musisz postarac sie bardziej! Jesli nadal masz opory, to pomysl: im wiekszej ilosci oséb polecisz
produkt i biznes, tym wiecej mozesz zarobi¢. Od tego zalezy Twdj sukces.

Staraj sie unika¢ oséb o negatywnym nastawieniu. Szkoda traci¢ cenny czas i energie. Nie naciskaj,
nie przekonuj na site, poniewaz to Ty masz dla nich propozycje. Moze po pewnym czasie, jak zobaczg, ze Ty
odniostes sukces, przyjda do Ciebie i zaproponujg wspoétprace. Nie warto nikogo skreslac. Daj sobie i innym
druga szanse. | przede wszystkim ucz swoich wspétpracownikéw, by sporzadzali swoje listy.

Wykorzystaj rowniez site polecenia. Poszerz swojg liste kontaktéw o ,,znajomych znajomych”.
Polecenie — co to znaczy? Rozmawiajgc ze swoim znajomym, ktéry wyraznie nie jest zainteresowany ofertg
wspotpracy z Tobg, zapytaj go czy ma jakiegos$ znajomego, ktéry potrzebuje zastrzyku gotéwki lub miat do
czynienia z marketingiem sieciowym. Pamietaj jednak o tym, aby nie zadawa¢ bezposrednich pytan, na
ktore mozna odpowiedzieé ,tak” lub ,nie”. Przeciez chcesz konkretnej odpowiedzi, prawda? Zapytaj wiec:

-,Czy znasz kogos, kogo zwolniono ostatnio z pracy lub kogos kogo uratuje 100-200 zt.?
- tak, znam.
- to Swietnie! Jak nazywa sie ta osoba i jaki jest jej numer telefonu?”

To jeden z wielu przyktadow jak poprowadzi¢ rozmowe, aby wykorzystac site polecenia.
Wykorzystaj ten sposdb, a na pewno Twoja lista kontaktéw poszerzy sie.
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4. Kontaktowanie sie i zapraszanie na spotkania

Jezeli mamy sporzadzong liste, mozemy zrobi¢ nastepny krok. Nalezy zaprosi¢ osobe na spotkanie
(postaraj sie jak najszybciej samodzielnie przekazywaé mozliwosci biznesu poniewaz to gwarantuje szybki
sukces).

Twoim zadaniem jest zainteresowanie rozméwcy mozliwoscig wspoétpracy. A nie jak sie to czesto
zdarza, wprowadzaé go w szczegoty przedsiewziecia przez telefon, czy tez w ulicznym zamecie. Nazwa firmy
to nie tajemnica, ale ludzie czasami zbyt szybko osgdzajg marke, o ktérej gdzies ustyszeli. Dlatego mozesz
nie mie¢ okazji, by podac im rzetelne informacje o swojej firmie.

PAMIETAJ! Nawet jezeli pierwszy kontakt z osobami z Twojej listy nie przynidst efektu, ponawiaj go
co 3-6 miesiecy.

Podczas zapraszania istnieje kilka zasad, ktére w znaczacy sposdb utatwiajg nam to zadanie:

e pamietaj, Twoim celem jest zainteresowanie rozméwecy, wiec przygotuj sie wczesniej do rozmowy,

* nie wdawaj sie w szczegdty, o szczegdtach méwimy na spotkaniu,

e ustal wspdlnie z Twoim rozmoéwcg termin i miejsce spotkania,

e powiedz o ciekawym sposobie na generowanie dodatkowych dochodéw. Np. , sfuchaj, pracuje teraz nad
Swietnym biznesem, na ktorym mozna zarobic troche pieniedzy. Spotkajmy sie, a opowiem Ci o
szczegdtach.”

Zacznij umawiac sie z wybranymi osobami, by opowiedzie¢ im o Twojej propozycji. Jesli chcesz mieé
pewnos¢, ze Twoj rozmdwca chetnie sie z Tobg spotka zapewnij go, ze Twoja prezentacja bedzie krétka.
Jedli zainteresuje sie tematem sam bedzie chciat rozmawiaé dtuze;j.

W wypadku rodziny i najblizszych przyjaciét ten punkt jest najtatwiejszy - wystarczy przez telefon
powiedzieé¢ np.:

TY: Chciatbym Wam cos$ pokazaé...

ON: O co chodzi?

TY: Zobaczycie, jak przyjde. Kiedy macie troche czasu, to wpadne i pogadamy?

ON: Ale powiedz, o co chodzi?

TY: To niespodzianka. Poza tym juz musze korfczy¢, bo sie troche spiesze. Moge przyjs¢ jutro o 18.00 -
odpowiada Wam?

TY: Szukam oséb do wspétpracy. Czy bytbys zainteresowany powiekszeniem swoich dochodéw?

ON: Tak, zalezy, co to jest?

TY: Wspotpracuje z polska firma, ktéra daje wiele mozliwosci rozwoju.

ON: Nie. Nie wiem, czy sie do tego nadaje?

TY: Do tego nadaje sie kazdy, kto chciatby mie¢ wiecej pieniedzy. A Ty chciatbys mie¢ wiecej pieniedzy?

TY: Cze$¢ z tej strony ........ , dawno sie nie widziatySmy, pamietasz mnie chyba?

ON: No jasne©

TY: Rozwijam ostatnio swoj Biznes Internetowy i poszukuje pare konkretnych oséb do wspoétpracy i
pomyslatam o Tobie. Jezeli uznasz, ze ten projekt, na ktdrym mozna zarobi¢ wtasciwe pienigdze jest
konkretny i sensowny czy bytabys otwarta, zeby mu sie blizej przyjrzeé?

ON: No pewnie!
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TY: Patrze w kalendarz i widze, ze mam dla Ciebie wolny wieczér we wtorek i czwartek. Ktéry Ci lepiej
pasuje?

ON: Wtorek!

TY: O ktoérej?

ON: 19.00

TY: Dobra, we wtorek o 19.00 spotkamy sie w ............. Zapisz prosze sobie do kalendarza, ze jestesmy
umowione. Pozdrawiam i do wtorku.

EWENTUALNE PYTANIA

ON: A co to jest?

TY: A styszates co$ o branzy e-commers? (sprzedaz internetowa)

ON: No nieeeee

Ty: To tym bardziej powinnismy sie spotkac.

Jesli twéj rozmdweca nie daje za wgrang, to ty na to:

TY: Wiesz, jest cate mnéstwo réznych mozliwosci zarabiania pieniedzy w tym projekcie, zresztg przez
telefon nie zrobimy interesu, musimy po prostu spotkac sie i pogadac.

Jak dalej pyta, to my na to:

TY: Oczywiscie ale potrzebuje kartki i papieru, zeby Ci co$ jeszcze pokaza¢, przez telefon sie nie da.

PAMIETAJ! Telefon to jedno z podstawowych narzedzi potrzebnych Tobie do pracy. Jak umawiate$
spotkania do tej pory? Bytes dobrze przygotowany? Nikt Ci nie przeszkadzat? Zrelaksowates sie wczesniej?
W co bytes ubrany? W dres czy garnitur? Bo to widac przez telefon! Lezates$ czy siedziates?

Siorbates kawe zapijajgc nerwowo pocigganego papierosa? Miates przygotowany notes? Trzymates
stuchawke w lewej rece? To wszystko z pozoru drobne btedy, ale kiedy sie zsumujg spowoduja, ze spotkania
nie bedzie!!l Pamietaj, ze podczas rozmowy telefonicznej uzgadniasz spotkanie biznesowe, a to zupetnie co
innego, niz umdéwienie wizyty u lekarza czy randki z kolezanka. Jak zatem uzywaé telefon profesjonalnie?

- UsSmiechaj sie podczas rozmowy przez telefon. Kazdorazowa rozmowa telefoniczna przekazuje znacznie
wiecej informacji niz tylko mowa werbalna. Zauwaz, ze rozmawiajgc z drugg osobg przez telefon stychac
znacznie wiecej, np. jej stan emocjonalny, czy jest radosna i uSmiechnieta, czy zmeczona i przygnebiona,
albo wrecz zdenerwowana. Zwré¢ uwage nie tylko na ton gtosu, jego szybkosé, lecz takze na to jak
poszczegdlne stany emocjonalne wptywajg na przebieg rozmowy. Jak zapewne sie juz domyslasz
najkorzystniej rozmawiac z kims$ bedgc radosnym, czasami usmiechajac sie, poniewaz w takim stanie jest
duzo wieksza szansa na to, ze rozmowa pojdzie po Twojej mysli i osiggniesz wyznaczony cel.

- Wyznaczaj jasny CEL rozmowy! Jesli dzwonisz do lub odbierasz telefon, w kazdym z tych dwdch
przypadkéw musisz mieé jasno sprecyzowany cel. Kazda branza charakteryzuje sie tym, ze rozmdéwcy
poruszajg podczas konwersacji telefonicznych powtarzajace sie tematy. Dlatego by osiggnaé wyznaczony cel
warto zapisac na kartce liste tematdéw, najwazniejszych informacji jakie zbierasz kazdorazowo i jakie
udzielisz rozméwcy przed realizacjg celu, jakim moze by¢ przyktadowo ztozenie zamodwienia. Méwigc
wprost — stan, w ktorym Twdj rozmdéwca ma wrazenie, iz otrzymat lub udzielit wszystkie istotne informacje,
sprzyja realizacji celu (np. umdéwienie spotkania).

- Kiedy mozesz spodziewac sie rozmow telefonicznych, badz na nie odpowiednio przygotowany.
Przyktadowo: siedzgc wygodnie przed biurkiem warto mie¢ podtgczony do telefonu zestaw stuchawkowy,
ktory mozesz szybko zatozy¢, by wygodnie prowadzi¢ rozmowe majac przy tym do dyspozycji wolne obie
rece. Pamiec jest zawodna a wiec najlepiej, gdy masz przed sobg takze komputer, na ktérym szybko mozesz
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zanotowac, oczekiwania swojego rozmoéwcy. Polecam zapisywanie informacji wtasnie na komputerze.
Dlaczego? Klikajgc w klawiature, wprawne rece potrafig wprowadzac nawet ponad 300 znakéw na minute.
Jest to kilkukrotnie wiecej niz uzywajac dtugopisu. Wazne jest takze to, ze po pewnym czasie litery na
komputerze pozostang tak samo czytelne, natomiast gdy napiszemy cos szybko recznie na papierze, po
jakims czasie mozemy sie zastanawiac — co owe bazgroty znaczg? — przez co mogg Ci umkngé wazne
szczegoty. Dlatego jesli do zapisywania informacji podczas rozmowy uzywasz kartki i dtugopisu, lepiej pisz
czytelnie, albo uzywaj brudnopisu przepisujac po rozmowie wszystkie wazne informacje do czystopisu.

- Badz elastyczny, ale trzymaj sie wyznaczonej strategii. Z kilkunastoletniego doswiadczenia wiem, ze
wazne jest to, by do kazdej osoby podchodzié¢ z odpowiednim dystansem pamietajac, iz rozmowa to biznes,
ktdry ma wyznaczony cel strategiczny (np. zarobek). To pomaga obu stronom. Dlaczego? Oferujgc swoj
gtéwny produkt/wspodtprace starasz sie byc¢ takze elastyczny i dostosowac do potrzeb rozmdwcy. Jednak
warto wyznaczy¢ sobie pewng granice tego, jak daleko jeste$ sie w stanie dostosowaé, aby zyska¢ nowg
osobe. Po latach doswiadczen sam pewnie przekonasz sie, ze zbyt elastyczne zachowanie moze sie skonczy¢
niekorzystnie dla obu stron. Wiec podczas rozmowy badz elastyczny — dostosowuj sie do potrzeb rozmdwcy
poniewaz to zdecydowanie pomaga zdoby¢ jego przychylnos¢.

- Rozmowa z nowg osobg charakteryzuje sie tym, ze zadaje pytania, na ktére od razu zgda odpowiedzi, a Ty
mozesz nie miec czasu na zebranie wtasciwej ilosci informacji, aby jej udzieli¢ od razu. Dlatego zamiast
odpowiedziec¢ ,,nie wiem” lepiej kontynuowac ,,zapisze sobie Pana pytanie i po poznaniu szczegétéw
oddzwonie z odpowiedzig”. Kontynuuj rozmowe, udzielajgc dalszych informacji, natomiast po jej
zakonczeniu zbierz informacje na niedopowiedziane pytanie i oddzwonn z zapowiadang odpowiedzia.

- Praktyka czyni mistrza. Pamietaj, ze nikt nie urodzit sie mistrzem. Ludzie osiggajg doskonatosé¢ w tym co
robig poprzez ciezkg prace i ciggte ulepszanie metod jakimi dziatajg. Dlatego, jesli zauwazysz jakis szczegdt
w rozmowie, ktory byt wyjatkowo skuteczny, ZAPISZ GO i stosuj w przysztosci.

5. Naucz sie prezentacji firmy

Prezentacja zawiera wiele podstawowych informacji oraz méwi o alternatywnym i wcigz nowym w
Polsce sposobie zarabiania pieniedzy, o mozliwosci zarabiania na tym co od lat robimy codziennie, czyli na
zakupach.

Na poczatku Twojej dziatalnosci, mozesz korzysta¢ z doswiadczenia Twojego opiekuna, ktéry
wprowadzit Ciebie do biznesu oraz ze spotkan informacyjnych oraz z systemu profesjonalnych szkolen on-
line na stronie firmowej. Samoksztatcenie, Twoja pracowitos¢ i wytrwatosc sprawig ze zaczniesz
dynamicznie rozwijaé swojg sie¢ dystrybucji. Jednak, aby robi¢ to samodzielnie naucz sie samodzielnie
pokazac zalety naszej firmy, korzysci i przywileje ptynace z podjetej wspotpracy. Im szybciej zaczniesz
umawiac spotkania, tym lepiej. W trakcie spotkania méw obrazami czyli opowiadaj o swoich znajomych,
ktorzy majg wieksze doswiadczenie i widoczne efekty. W ten sposdb mozesz rozmdéwce dodatkowo
zacheci¢ do blizszego zainteresowania sie Twojg ofertg. Budujgc grupe konsumencka opowiedz o
korzysciach ptynacych ze zmiany nawykéw zakupowych czyli co Twdj rozmdwca zyska kupujac w sklepie
internetowym.

Naucz sie sam robi¢ prezentacje, korzystajac z ponizszych przykladéw, zanim nastepny raz
przyjedzie Twdj sponsor poniewaz dzigki temu zyskasz wiele czasu. Im szybciej zaczniesz sam
zapraszac¢ nowe osoby do wspodtpracy, tym lepiej, bowiem dopiero dzieki wtasnej praktyce zostaniesz
mistrzem. PAMIETAJ! Biznes, ktory tworzysz bedzie dopiero Twdj jak sam zaczniesz pracowaé, poniewaz
dopdki Twéj sponsor robi dla Ciebie prezentacje to jest jego biznes.
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Na spotkanie przychodz zawsze przygotowany, wez Zestaw Startowy, przynajmniej jeden produkt
(np. Twoje ulubione perfumy), komplet katalogdw, materiaty firmowe, dtugopis, gazetke FM INFO,
publikacje w prasie... . Te elementy dodadzg Ci wiarygodnosci. Pamietaj, ze pierwsze wrazenie jest kluczem
pozytywnego odbioru Twojej osoby dlatego pamietaj, aby wygladac¢ schludnie oraz Twéj stréj byt
dostosowany do miejsca, do ktérego idziesz bowiem pewne wnioski o drugiej osobie wyciggamy zanim
nawigzemy rozmowe (pierwsze wrazenie)

Staraj sie dowiedzie¢ jak najwiecej o swoim potencjalnym Partnerze, dlatego umiejetnie zadawaj
pytania i badz dobrym stuchaczem, naucz sie aktywnego stuchania. Im wiecej sie dowiesz o potrzebach, tym
bardziej bedziesz w stanie dopasowac swojg oferte do oczekiwan rozmdéwcy oraz uzywaj zawsze jezyka
zrozumiatego dla rozméwecy i przekazuj istotne informacje. W swojej prezentacji koncentruj sie na
przywilejach i korzysciach wynikajgcych ze wspétpracy z firmg FM Group, pamietaj ze wiekszos¢ ludzi przy
pierwszym kontakcie po raz pierwszy o takim systemie zarabiania pieniedzy. Dlatego badZ pozytywnie
nastawiony i opowiadaj o powodach, dla ktérych to robisz.

Warto zadac ponizsze pytania, ktdre sg Swietnym sposobem zainicjowania rozmowy, gdyz nasz
rozmdéwca sam odpowiada na kluczowe zagadnienia, ktére sg porusz nowe w dalszej czesci prezentacji:

e Czy robites zakupy przez Internet?

¢ Dlaczego robites zakupy przez Internet?

e Dlaczego w Internecie jest taniej?

e Jak myslisz czy trend handlu internetowego bedzie sie rozwijat?

Ponizej przedstawiamy dwa schematy prezentacji biznesowej. Pamietaj, ze to Ty prowadzisz
spotkanie, naucz sie prezentacji abys w sposdb profesjonalny i pewny mdgt przedstawic korzysci swojej
oferty. Badz pozytywnie nastawiony, entuzjastyczny i co jest bardzo wazne USMIECHNIETY. | pamietaj ze
jest sze$¢ powodow ktére sprawia, ze ludzie bedg Ciebie lubié:

1. Okazuj ludziom szczere zainteresowanie.
Usmiechaj sie.
Pamietaj, ze wtasne nazwisko to dla cztowieka najstodsze o najwazniejsze sposréd stéw swiata.
Badz dobrym stuchaczem zachecaj rozmdwce, aby méwit o sobie samym
Mow o tym, co interesuje Twojego rozmdwce.

o s wnN

Spraw, aby Twdj rozmdéwca poczut sie wazny i zréb to szczerze.

A. PREZENTACJA KLASYCZNA

Od pewnego czasu wspodfpracuje z firma, dzieki ktérej i Ty mozesz zarabia¢ dodatkowe pieniadze, dlatego
zaprositam Ciebie na spotkanie w celu zaoferowania ciekawego i dochodowego biznesu. Oferta dotyczy
szansy na zarabianie dodatkowych pieniedzy praktycznie bez wtasnego wktadu finansowego.

A konkretnie

Chce przedstawic Tobie polska firme FM GROUP. Firma ta zostata zatozona w 2004 roku przez Artura i
Katarzyne Trawinskich, ktdrzy postanewili sobie za cel stworzenie firmy zapewniajacej produkty wysokiej
jakosci, w cenie akceptowalnej przez polskiego konsumenta. W zatozeniu Panstwa Trawinskich waznym
atrybutem przedsiewziecia byta mozliwos¢ dobrych zarobkéw dla dystrybutorow. Okazato sie, ze
poczatkowe zatozenia zostaty osiggniete btyskawicznie, a w krétkim czasie firma rozwineta swoja
dziatalno$¢ w 70 krajach swiata. Bardzo dobre produkty oraz atrakcyjna cena sprawity, ze obecnie z firmg
wspotpracuje ponad pét miliona dystrybutorow na catym Swiecie. W Polsce jest nas okoto 120 000. Firma
FM GROUP otrzymata wiele prestizowych nagrdd, a za 2010 rok po raz drugi nagrode Pulsu Biznesu dla
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najszybciej rozwijajgcych sie firm. Wyniki finansowe stawiajg FM GROUP w czotéwce najlepiej rozwijajgcych
sie firm perfumeryjnych w Polsce.

Wiele osob pyta co spowodowato bardzo dynamiczny rozwdj firmy?

Oto przyczyny, ktére spowodowaty tak oszatamiajgcy wynik...

Branze w obszarze, w ktérych dziata FM Group sg to artykuty uzywane w kazdym domu.

Perfumy FM, ktore skierowane sg do ludzi w kazdym wieku, dlatego z catego wachlarza propozycji kazdy
wybierze co$ w swoim stylu. Proponujemy bogatg game perfum oraz kosmetykéw sygnowanych markg FM
GROUP, ktdra tgczy w sobie perfekcje, wyrafinowanie i najwyzszg jakos¢, dlatego tak doskonale pieszcza
zmysty nawet tych najbardziej wymagajacych.

FM Group FOR HOME to produkty pozwalajgce utrzymac czystosc¢ i swiezos¢ Twojego domu. Produkcja
naszych wyrobéw oparta jest o najlepsze sktadniki, a Swiezy zapach zapewniajg aromaty zapachowe
sprowadzane z niemieckiej renomowanej wytwdérni DROM, ktdrej tradycje siegajg poczatkdw ubiegtego
wieku.

Kosmetyki do makijazu FM Group MAKE UP ktére sg produkowane w oparciu o sktadniki mineralne
wzbogacone ekstraktami roslinnymi. Kosmetyki mineralne majg nieograniczony termin waznosci. Z uwagi
na brak srodkéw konserwujgcych mogg je uzywad osoby z bardzo wrazliwg cera.

FM GROUP Mobile to atrakcyjna oferta operatora telefonii komdrkowej z interesujgca ustuga pre-paid,
abonamenty, dostep do Internetu w telefonie oraz INTERNETU bezprzewodowego.

FM GROUP wspodtpracuje z wiarygodnymi Partnerami.

PERFAND — fabryka markowych perfum FM by Federico Mahora nagrodzona przez Kapitute Pulsu biznesu,
zatozona przez Andrzeja Trawinskiego w 1995.

DROM Fragrances — niemiecka firma z siedzibg pod Monachium zatozona w 1911 roku produkujaca
najwyzszej jakosci koncentraty zapachowe. Firma ta jest liderem zaopatrujgcym w olejki zapachowe
wiekszos¢ kreatoréw perfum m.in. wytwdrcédw takich marek jak Escada, Loreal, Nivea czy Adidas. FM Group
znalazto sie w gronie firm, ktérych produkty s3 zaliczane do klasy swiatowej i ze wzgledu na wielkos¢
zamowien stato sie strategicznym partnerem DROM-u.

Polkomtel Centertel —to w oparciu o infrastrukture tej wtasnie firmy pracuje telefonia komérkowa FM
Mobile. Wybdr podyktowany zostat zasiegiem sie¢ Plusa ( 98% terytorium Polski) oraz innowacyjnoscig
technologii.

Mercedes Benz — osoby tworzgce wtasne zespoty dystrybucyjne otrzymujg samochdd osobowy w opgji
leasingu, za ktoéry raty leasingowe sptaca FM GROUP.

GLS — miedzynarodowy przewoznik dostarczajgcy dystrybutorom na catym $wiecie zamdwione produkty.
INPOST — dostarcza towar do paczkomatow.

Dostepna cena perfum FM GROUP

Dlaczego produkty FM GROUP dostepne sg w tak atrakcyjnych cenach? Dla FM GROUP liczy sie przede
wszystkim dostepnos¢ perfum, dlatego ceny produktéw FM sg tak skalkulowane, by mogli sie nimi cieszy¢
wszyscy, niezaleznie od swojej sytuacji materialnej.

Dlatego nasza firma zrezygnowata z:

e wyszukanych i réznorodnych opakowan. W naszej firmie perfumy klasyczne damskie pakowane sg w
jeden rodzaj butelki tak samo perfumy klasyczne meskie. Kilka nut zapachowych z serii luksusowe;j
dostarczane jest nabywcom w indywidualnych opakowaniach, ktérych wzory opracowano w firmowej
pracowni wzornictwa indywidualnej marki oraz logo, poniewaz taka strategia obniza w sposdb istotny
koncowa cene perfum. Na butelkach naszych perfum znajdziesz logo ,,Perfumy by Federico Mahora”,
marke FM GROUP oraz kolejny numer kelejrej nuty zapachowej. Zrezygnowano z zewnetrznej reklamy
na billboardach, w telewizji czy w prasie klasycznej sprzedazy bowiem firma wybrata najtaniszg a
zarazem najkrotszg forme dystrybucji, forme sprzedazy bezposredniej w systemie MLM. Tradycyjna
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sprzedaz to mnozenie kosztéw, poniewaz produkt trafia do Klienta poprzez sie¢ hurtowni i posrednikéw.
Sprzedaz w systemie MLM polega na tym, ze produkt trafia od producenta bezposrednio do Klienta tylko
poprzez jednego dystrybutora.

o Dzieki takiej polityce powstata firma, ktdra oferuje produkty o wysokiej jakosci za niskg cene oraz
zapewnia dobre wynagrodzenie dla dystrybutoréow.

e Zapraszam Ciebie do Klubu FM Group i mojego DREAM TEAM, poniewaz kazda osoba, ktdra ukonczyta
16 lat moze rozpoczgc wspodtprace i stac sie osobg niezalezng finansowo! Wspétprace z FM GROUP
mozesz traktowac jako dodatkowe lub podstawowe Zrédto pieniedzy do budzetu domowego. Przekonaj
sie, dlaczego warto zdecydowac sie na cztonkostwo w moim zespole i naby¢ trzy prawa, ktére proponuje
FM GROUP.

Prawo do oszczedzania

Po zarejestrowaniu sie w FM Group mozesz kupowac produkty z oferty katalogowej dla siebie w cenie
dystrybutora, czyli oszczedzasz 43% marzy handlowej wiec kupujesz dla siebie o wiele tanie;j.

Prawo do polecania produktéw znajomym.

Drugie prawo to zarabianie, dzieki polecaniu znajomym miedzy innymi markowych perfum najwyzszej
Jakosci. Rdéznica miedzy ceng hurtowq (dystrybutora), a katalogowga stanowi Twéj natychmiastowy zysk. Na
przyktad za jedne perfumy FM z kolekcji klasycznej dystrybutor (czyli Ty) ptaci 25,69 natomiast cena
katalogowa to 35,60 czyli Twéj zarobek wynosi okoto 10,00zt. Natomiast polecajgc perfumy luksusowe
zarabiasz okoto 17,00zt.

Prawo do tworzenia wiasnego FM

Trzecie prawo daje ogromne mozliwosci rozwoju, poniewaz juz po zarejestrowaniu w FM Group mozesz
proponowac znajomym wspoétprace, a oni zyskajg takie sama prawa jak Ty. Tworzysz w ten sposéb wtasny
zespot dystrybutorow, a firma wyptaca Tobie dodatkowe pienigdze zgodnie z wielkos$cig obrotu catej grupy.
W FM Group zarobki sg nieograniczone, a ich wielkos¢ zalezy od Twojego zaangazowania.

W FM GROUP system wyptat dodatkowych pieniedzy jest opracowany w Planie Marketingowym i oparty o
wartosci punktowe, poniewaz kazdy produkt z oferty katalogowej ma przypisane punkty.

Jezeli zaprosisz do zespotu kilka osdb i razem kupicie produkty za okoto 300 zt (netto), a jest to umowne
300pkt., firma wyptaca Tobie pierwsze 3 % od tego obrotu. Zaletg planu marketingowego jest to, ze kazdy
jesli chce, moze budowac wtasng grupe dystrybutoréow, poniewaz o wiele tatwiej jest otrzymywac od firmy
coraz wieksze wyptaty pracujgc w zespole.

Wskutek zwiekszania obrotédw poprzez powiekszanie Twojego FM mozesz otrzymywac od firmy nawet 21%
od tego obrotu co stanowi kwote kilku tysiecy ztotych miesiecznie, a dalszy rozwdj powieksza te dochody
radykalnie. Jest to inny sposdb zarabiania pieniedzy, ktéry mniej znamy, nazywa sie on dochodem
pasywnym, ktérego zaletq jest to, ze zarabiasz pienigdze wskutek raz wykonanej pracy.

Czy chcesz za raz wykonang prace otrzymywac ciggte profity w postaci najpiekniejszych pieniedzy pod
storicem? Pewnie zapytasz co nalezy zrobic, aby zosta¢ cztonkiem Klubu FM?

Jedynie rejestrujesz sie w firmie za moim posrednictwem. Mozesz kupi¢ zestaw probek wszystkich nut
zapachowych za 136zt i od razu mozesz korzysta¢ ze wszystkich 3 praw Partnera. Jesli zechcesz, pomoge
Tobie zarejestrowac sie w firmie i bede stuzyta Tobie mojg pomocg przez caty czas Twojej obecnosci w
firmie, bez wzgledu na to czy zarejestrujesz sie tylko jako konsument, czy zechcesz traktowac te obecnos¢
jako zrédto dochodu. Pamietaj, ze rejestracja w firmie nie obliguje Cie to niczego. Gdybys stracit che¢ na
cztonkostwo to po prostu przez rok nie kupisz zadnego produktu. Wszystkie osoby, ktére wspdtpracujg z FM
GROUP s3 zadowolone, poniewaz dzieki niej majg dzisiaj lepsza sytuacje materialna.
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B. Prezentacja, ktdra proponuje zmiane nawykéw zakupowych

Nasze spotkanie rozpoczynamy od mitej i przyjemnej rozmowy, ktdrej celem jest znalezienie wspdlnych
tematéw, po prostu budujemy dobre relacje oraz tworzymy dobrg atmosfere wzajemnego zaufania. W
czasie spotkania umiejetnos$¢ stuchania naszego rozmdwcy jest znacznie wazniejsza od mowienia. Pytaniami
zachec¢ do rozmowy o wszystkim. Pozwdl opowiedziec , historie swojego zycia” i stuchaj, stuchaj... . Po
zyczliwym wystuchaniu drugiej osoby bedziesz doskonale wiedzie¢, jak i o czym masz moéwic. Bedziesz
mowit krécej i ciekawiej, bo poruszysz tylko sprawy wazne dla Twojego rozméwcy. Dzieki tak
poprowadzonej rozmowie poznasz dobrze potrzeby Twojego rozmdwcy co moze spowodowaé, ze
prezentacja bedzie tylko formalnoscia.

Znalezienie potrzeby

Dorobienie ?
Niezaleznos¢ finansowa ?
Dostep do produktéw ?
Kontakty ?

Samorozwdj ?

Mozesz zadac kilka pytan, ktére utatwiag Tobie analize potrzeb, np.:
e (Czym sie zajmujesz? Powiedz kilka stow o sobie
e Jakie masz plany na przysztos$¢?

Mozesz uzyskaé informacje:
Co aktualnie robi Twéj rozmdweca ?

Co zamierza robi¢ w przysztosci ?

Wprowadzenie do prezentacji — przyktad:

Jesdli to, co Ci za chwile pokaze spodoba sie Tobie to ja bede bardzo szczesliwy. Jesli Ci sie to nie spodoba to
rowniez bede sie cieszyt, poniewaz mogtam/mogtem spotkac sie z Tobg i pokazaé nasz projekt.

Lub:

Czy gdybym zaproponowat ci projekt, ktéry da ci mozliwos¢ ... a dodatkowo nie kolidowatby z Twojg nauka
lub praca - to czy bytaby to dla Ciebie korzysé?

Student budownictwa:

- Co masz zamiar robi¢ po studiach?

- Zatozy¢ wtasng firme.

- Czy masz na to pienigdze?

- Nie mam.

- A wiesz jak sie zarzadza firmg?

- Nie.

- Jezeli zaproponowatbym Ci projekt, ktéry da Tobie mozliwos¢ zarobienia pieniedzy, ktére bedziesz mégt
przeznaczy¢ na kapitat w swojej firmie, nauczysz sie tez zarzgdzania ludzmi, a dodatkowo bedziesz mégt
swobodnie realizowa¢ Twojg nauke/prace, to czy bytaby to dla Ciebie korzys¢?

- Tak

Salon fryzjerski:

- Jezeli zaproponowatbym Ci biznes, ktéry da Tobie mozliwos¢ wprowadzenia produktéw do Twojego
salonu fryzjerskiego, a dodatkowo zarobitabys przy tym pienigdze, i nie bedzie to kolidowato tylko
wspotgrato z Twoimi codziennymi zajeciami, to czy bytaby to dla Ciebie korzys¢?
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Co to jest?

Jest to internetowa platforma utatwiajaca robienie zakupédw w Internecie, a przy okazji dodatkowo
wynagradzajgca za promowanie. Caty projekt polega na tym, ze jestes sobie TY (wskazujesz na osobe
zaproszong) i zatdzmy, ze zarejestrowate$ mnie i inne osoby do tego sklepu i kiedy zrobimy zakupy to TY z
tego tytutu otrzymujesz czes¢ prowizji.

To co Ty zamdwisz oraz zamowienia Twoich oséb kurier dostarczy kazdej osobie na podany adres — jest to
wygodne prawda?

Wazne - jak w przysztym miesigcu znéw zrobimy zakupy to znéw otrzymujesz czesé prowizji - czy to jest
jasne?

To teraz pokaze Ci jakie mamy produkty w sklepie, jaka jest ich cena do jakosci.

Jakie produkty mamy w sklepie?

Aktualnie mamy bogatg oferte perfum, oprdcz tego sg jeszcze skuteczne i wydajne srodki czystosci, mamy
rowniez podstawowe produkty do pielegnacji ciata oraz produkty spozywcze jakimi sg kawa i herbata. Czy
zgodzisz sie ze mng, ze sg to produkty codziennego uzytku?

Perfumy produkowane sg w oparciu o wysokiej jakosci aromaty zapachowe sprowadzane pechedzg-z Drom
Fragnances z Niemiec, ale zazwyczaj ktos je musi wypromowac. Promuje je celebryta lub projektant mody.
Nastepnie jest jakas hurtownia krajowa, potem regionalna, i potem trafia to do sklepu drogeryjnego. Jaka
jest cena perfum w Sephorze czy innych perfumeriach?

Koszt wyprodukowania to od 10 do 20 zt. Z czego wynika taka cena w perfumeriach? Kupujac perfumy w
perfumerii ptacimy za transport, posrednikdéw, reklame, utrzymanie sklepu, poniewaz koszt otwarcia jest
wysoki, a wiasciciel sklepu chce tez na nim zarobic¢. Natomiast my rozmawiamy o firmie, ktéra bezposrednio
dostarcza produkty do sklepu internetowego, przez ktory trafiajg one do nas bez posrednikow i dlatego
koszt zakupu perfum wynosi tylko od 25 do 89zt. Pozostate produkty w naszym sklepie sg rowniez w bardzo
przystepnej cenie.

Czy masz korzys¢ kupujgc wysokiej jakosci produkt po tanszej cenie?

Jakie masz mozliwosci w naszej firmie?

Mamy mozliwos¢

- oszczedzania

- reklamy produktu

- reklamy sklepu internetowego

Pierwsza opcja — oszczedzanie

Oszczedzanie polega na tym, ze rejestrujesz sie w sklepie i otrzymujesz state 30% znizki — bez jakichkowiek
zobowigzan. Czy jest korzystne miec¢ do tego dostep, aby taniej kupowac i oszczedzaé?

Druga opcja to reklama produktu

Perfumy kosztujg miedzy 25zt a 59zt dla osdb zarejestrowanych natomiast dla osoby, ktdra nie jest
zarejestrowana to cena od 36zt do 85zt - czyli réznica jest miedzy 11 a 26. Pokazujemy potencjalnym
klientom fadnie opracowane katalogi, po to, aby mogli zobaczy¢ jak wygladajg poszczegdlne perfumy oraz
pozostate produkty zanim zamdwig je dla siebie.

Ja datem swojej mamie produkty po tanszej cenie (ona byta zadowolona z tego powodu), ale poprositem

ja, aby pokazata je znajomym w pracy. Mama réwniez pokazata swoim kolezankom katalogi i opowiedziata

o zaletach produktow, ktére uzywa juz w domu. Oczywiscie kolezanki zamowity i srednio zarobiliSmy (po

potowie) 400 zt i kazdy z nas jest zadowolony. A jak Twoja rodzina? Myslisz, ze bytaby zadowolona z takiej
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mozliwosci zarobienia dodatkowych pieniedzy? Jednoczes$nie miataby dla siebie taniej a przy okazji mdgtbys
i Ty zarobi¢ poniewaz firma wypfaci Ci dodatkowg prowizje. Czy bytaby to dla Ciebie korzys¢?

Trzecia opcja to reklama sklepu internetowego.

Wyobraz sobie, ze czteroosobowa rodzina wydaje miesiecznie w markecie na produkty, ktdre sg rowniez w
naszych katalogach, okoto 400 zt. Projekt o ktérym z Tobg rozmawiam polega na tym, ze zachecamy
rozméwce do zmiany sklepu na Internetowy dzieki czemu zmniejsza swoje wydatki a dodatkowo zmieniajac
Sklep za takg sama kwote kupi wiecej produktéw.

U nas w firmie kazdy produkt ma przypisang wartos¢ punktowa. Jest jeszcze jedna zasada — kazda
zarejestrowana osoba otrzymuje swadj indywidualny numer ID. Zatézmy, ze przekazates znajomym
informacje o swoim nowym sklepie internetowym i zarejestrowates do tego samego sklepu 5 osdb. (i co
dalej)

W naszej firmie jest opracowany (w formie tabelki) system wyptat dodatkowych pieniedzy dla Ciebie. Jesli
stworzysz wokot siebie grupe osdb, kupujacych i polecajgcych nasze produkty, punkty za zakupy otrzymasz
zaréwno Ty, jak i osoby zaproszone przez Ciebie. Wasze wspdlne zakupy sprawig, ze otrzymasz prowizje od
Firmy za polecanie (reklame naszej firmy) wsréd Twoich znajomych. Np. za obrét umownych 300pkt
otrzymasz 3% czyli 9 zt — ale to poczatek.

Pokaze Ci przyktad matematyczny jak to sie wylicza (PAMIETAJ! Robimy to w sposdb bardzo prosty,
poniewaz w wiekszosci rozmawiamy z osobami, ktdre majg pierwszy raz kontakt z takg firma).

System Twoich zarobkow

TY 20 Prowizja z Twojego obrotu
Ca,a grupa 40 TY = 200 * 9% = 18zt
‘ Jan 1 pkt.
| 200=0% 9% L. . -
Réznica miedzy pulapami
/
: ‘ 9% - 6% = 3 %*1400 = g2z1
6% * 1000 = 6ozl ‘ | 3%"1400 = 4271
Teoe Ewa Tomek
\ Cala grupa 1000 \ Cala grupa1400 I\ Cata grupa 1400
3(%) Goﬁl 6%

Wyplata dla Ciebie = g2z} + 42z + 60z} + 18 z1 + 18 zl= 180 7zl

1. Teraz dalej. Kiedy osoba, ktérg Ty polecites, poleci komus innemu sklep internetowy i te osoby zrobig
zakupy, to Ty tez masz z tego czesc prowizji.

2. Osoba, ktérej polecisz sklep Internetowy sama robi zakupy. Nic nikomu nie dostarczasz, ona kupuje sobie
sama, to co potrzebuje i firma dostarcza do niej zamowienie.

3. Jezeli osoba przekona sie do produktu, to ludzie majg to do siebie, ze jak im sie towar spodoba to kupia
go kolejny raz oraz sg przekonani do jakosci catej oferty.

4. Jak nawet ta osoba nie bedzie rozwijata biznesu, to zawsze ma 30% znizki, czyli juz ma korzysc.
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5. Jak jeste$ w pracy czy na studiach to moze by¢ taka sytuacja, ze kto$ kogos zarejestrowat i masz kolejng
osobe w grupie.

6. Jak grupa bedzie sie bardzo mocno rozwijata to jest duze prawdopodobienstwo, ze dojdzie do takiego
etapu, z ktérego bedziesz mieé pienigdze.

7. Jak bedziesz pracowat na etacie przez 20 lat i zostaniesz z niego zwolniony to masz zero. Tutaj jak
bedziesz pracowat z jedng firma, nie ztozysz wypowiedzenia zawsze bedziesz miat z tego dodatkowe
pienigdze.

8. Tutaj mozesz tez myslec o swojej rodzinie poniewaz wszystko co stworzysz podlega dziedziczeniu.

Twoje proste zadanie

Zacznij uzywac produkty z oferty katalogowej w domu i zainteresuj sklepem internetowym dwie osoby.
Ile masz oséb znajomych w telefonie czy na FB? - 100 - 200 - 300 ?
Zachec¢ dwie nowe osoby do zmiany nawykdéw zakupowych.

lub

Zobacz ile $rednio zarabiamy w pracy na etat?

Ludzie méwig ze miedzy 1500 a 3000.... Pracujemy przez wiele lat.... a potem emerytura ®

Pracujemy 40 godzin w tygodniu (dolicz czas dojazdu do pracy i powrotu do domu, koszt komunikacji... )
Pracujemy przez 40 lat...

Teraz zobacz, jakbys tu zaczat i zarabiatbys miesiecznie 500zt, to przez rok dodatkowo zarobisz 6000 zt. Czy
bytbys$ zadowolony z tego powodu? Jesli zaczniesz tu sie rozwija¢ to mozesz przekroczy¢ zarobki w pracy i z
niej zrezygnowac. Od tego momentu bedziesz zajmowac sie tylko wtasnym biznesem.

Jedli jestes$ studentem na drugim roku studidw to jeszcze przez 3 lata bedziesz sie uczyé. Jak zaczniesz teraz
tworzy¢ wtasng grupe, to mozesz mieé przygotowany wtasny Biznes i po skoriczeniu studidw nadal go
rozwijaé. Potraktujesz rozwdj w firmie jako statg, dobrze ptatng prace.

Jak zakonczyé rozmowe, czyli tzw. ,,domykanie”

Wiesz dlaczego ja zarejestrowatem sie w tym sklepie? Powiem ci. Dlatego, poniewaz sg to produkty
codziennego uzytku, wiec temat jest prosty, bo kazdy ich uzywa. Mozesz tu kupowaé, mozesz produkty
sprzedawacd, mozesz reklamowacé. Wszystko to mozesz robi¢, jesli chcesz.

WAZNE PYTANIE! Co by sie stato ztego gdybys nikogo nie zarejestrowat/zachecit do sklepu?

-NIC!

- No wiasnie nic, a jeszcze masz dostep do sklepu internetowego z cenami producenta, czyli juz masz
korzysé.

- A co by sie stato gdybys zarejestrowat takich dwdch oszotoméw jak ja?
- Czyli co jest najwazniejsze? Najwazniejsze jest zaczgd.

Pokaze Ci jak to wyglada w Internecie. Dam Ci dostep do sklepu internetowego i ustalimy co dalej! /Wazne
zeby zamkng¢ spotkanie!/

Teraz otwérz strone, formularz rejestracyjny: imie, nazwisko, pesel, itd. Po prostu wypetniacie rejestracje!
Podczas rejestracji, jezeli wybierzesz opcje ,,Partner” to mozesz rozwijac siec - a jesli wybierzesz opcje
,odbiorca” to nie mozesz!

Czy mam zaznaczy¢ tak zebys mogt sie rozwijaé??
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Dopiero w tym momencie pokazujesz starter!

Zobacz, to jest narzedzie pracy. Tak jak Ci wspominatem wczesniej, u nas sg $wietnie opracowane katalogi i
otrzymujesz je (dla utatwienia Twojej pracy ) razem ze starterem, bowiem dzieki nim tatwiej ,zebrac¢”
zamowienie.

Podstawowe narzedzie pracy jest od teraz Twojg wtasnoscig. Dzieki takim narzedziom, ktdre przygotowuje
dla Ciebie firma, tatwo wykonasz obrdt, majgc znizke 30%. Caty zestaw (starter z katalogami) szybko sie
zwraca, wiec to zadna inwestycja. Tester kosztuje 136zt(lub wygodna teczka za 155,00 z1) - jest w nim 150
probek oraz katalogi, ktére kazdy u nas otrzymuje, poniewaz jest ton niezbedny do wspétpracy.

Czy rozumiesz po co jest ten starter /to narzedzie pracy?
To ten zestaw bedzie dla Ciebie, rozliczymy sie za niego kiedy juz Cie zarejestruje.

Powiedz mi, czy juz ci przychodzi do gtowy jakas osoba ktérg mégtbys poleci¢?
A powiedz mi, zastanawiasz sie nad tym czy kogos polecisz?

Po przedstawieniu nowej osobie prezentacji, kolejnym etapem jest rejestracja w FM Group, ktérg mozesz
przeprowadzié¢ na dwa sposoby - na formularzu papierowym lub wypetniajac formularz na stronie
internetowe;j.

Potrzebujesz nastepujace dane:

imie i nazwisko,

numer PESEL,

numer dowodu osobistego,

numer telefonu,

adres zamieszkania,

adres korespondencyjny jesli jest inny,

adres e-mail,

data urodzenia /date urodzenia mozesz otrzymac z numeru PESEL pierwsze 2 cyfry to rok, kolejne 2 to
miesigc i nastepne 2 to dzien, dla numeru PESEL 78052314856 rok to 1978 miesigc 05 dzien 23/

Oprdcz danych osobowych, nowa osoba musi wybrac starter z prébkami perfum FM Group lub dokona¢
darmowej rejestracji jako odbiorca produktéw.

Osoba ktoéra nie ukonczyta 18 lat nie musi podawac¢ numeru dowodu, natomiast musi wysta¢ do FM Group
zgode podpisang przez prawnego opiekuna. Formularz zgody mozna pobraé klikajac tu
http://cdn.fmgroup.pl/download/zgoda przedstawiciela ustawowego 18 12 2013.pdf

Woybierajac rejestracje papierowa - po wypetnieniu formularza rejestracyjnego — osoba, ktdra rejestrujesz

musi podpisac sie w prawym dolnym rogu oraz wybrac pakiet startowy. Jezeli osoba kupuje od nas pakiet
startowy to naklejke, ktéra jest w starterze naklejamy na formularz, jezeli nie mamy startera — piszemy na
umowie jaki pakiet startowy ma by¢é wystany. Nastepnie wypetniony formularz nalezy zeskanowa¢ lub
zrobi¢ zdjecie i przesta¢ do FM Group na adres e-mail zamowienia@perfumy.fm , nastepnie kopie i oryginat

wysytamy do firmy - najlepiej listem poleconym priorytet na adres FM group Polska ul. Wroctawska 2a 55-
114 Szewce.

Wybierajac rejestracje online - wystarczy nam dostep do Internetu, wchodzimy na strone

http://rejestracja.perfumy.fm i wypetniamy formularz rejestracyjny. Po jego wypetnieniu i poprawnej

rejestracji nowa osoba otrzyma na adres e-mail link aktywacyjny, ktérego klikniecie zastepuje koniecznos¢
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wystfania formularza rejestracyjnego pocztg. Po kliknieciu w ten link otrzyma w nastepnym e-mailu, w
zatgczniku umowe z nadanym numerem Partnera Biznesowego oraz w nastepnym hasto do logowania na
swoje konto na stronie www.fmgroup.pl . Nalezy pamietac o tym, ze osoba pojawi sie w naszej grupie

dopiero po potwierdzeniu rejestracji poprzez klikniecie w link aktywacyjny.

Po potwierdzeniu rejestracji, nadchodzi nieunikniony moment kiedy trzeba zamodwic pakiet startowy. Link
aktywacyjny automatycznie przenosi nas do sklepu internetowego, gdzie mamy do wyboru 2 pakiety
startowe.

Jezeli poruszanie po sklepie sprawia duzy problem nowej osobie, to mozna réwniez zaméwié pakiet
startowy dzwonigc do firmy do dziatu zamdwien.

Zarejestrowate$ nowg osobe do firmy. Kolejnym krokiem jest umdwienie sie na spotkanie, na ktérym
omowisz co znajduje sie w starterze, jakie produkty mamy w ofercie oraz omdwisz system pracy, eraz
strone i sklep internetowy.

6. Wprowadzenie do biznesu — kontynuacja

Kontynuacja polega to na ponownym spotkaniu sie, udzieleniu odpowiedzi na wszystkie pytania,
obiekcje, na pomocy w zrobieniu zamdéwienia, ustaleniu celdw na najblizsze miesigce, uzyskaniu informacji,
z ktérych przywilejéw dystrybutor chce korzystaé. Kontynuacja to miejsce, w ktdorym wracamy do punktu
pierwszego tego poradnika, uczymy robic liste, kontaktowac i zapraszaé ludzi, podsuwamy pomysty,
inspirujemy. Mozemy porozmawiac¢ na temat produktow, opowiedzie¢ wiecej o firmie. Ttumaczymy jaki jest
potencjat tego biznesu.

Na drugim spotkaniu czesto wywigzuje sie dyskusja, wiec Twoi nowi Parnterzy mogg zadawac wiele
pytan natury technicznej. Powinienes chociaz w czesci zaspokoié ich ciekawosc¢ i rozwiaé ich ewentualne
watpliwosci. Jesli nie znasz odpowiedzi zanotuj pytanie i poinformuj, ze w najblizszym czasie udzielisz petnej
odpowiedzi. Gtéwnym celem drugiego spotkania jest omdwienie wtasnie tych 9 punktdéw, ktdrych
opracowanie masz w niniejszym Przewodniku. Mozesz rowniez korzystac z SKYP-a, telefonu jesli Twdj
Partner woli taki kontakt.

Co chcesz osiggnac¢ z FM?

Kupowac dla siebie, sprzedawac czy tez budowaé witasny biznes? Jesli tak to do dzieta!!! Cel bedzie
motorem napedowym,

Jezeli chcemy osiggngc¢ sukces musimy sobie powiedzieé, ze sukces Trzeba wypracowadé. 30 spotkan/m-c
przez 6 m-cy = 21% - ale to Ty sam okreslasz ile czasu chcesz poswieci¢,

Planujemy nastepne spotkanie, wdrazaj dziatania praktyczne i ustalamy nastepne spotkania. Na poczatku
lider prowadzi spotkanie, a nowa osoba robie notatki,

Kolejnym krokiem jest wykonanie listy kontaktow i wspdlne zapraszanie nowych oséb na
spotkanie, lub jezeli osoba przez nas zarejestrowana czuje sie na sitach, to sama zaprasza nowe osoby.

Pomagamy budowac strukture i ttumaczymy jak najlepiej j3 budowa,

- jezeli nowa osoba chce osiggnac sukces musi sama nauczy¢ sie prezentacji,

- nastepnym krokiem jest kontynuacja, czyli wprowadzenie nowej osoby, to jest to samo co teraz robimy,

- podtacz sie pod system pracy, czyli korzystaj z ksigzek, szkolen, poniewaz musisz nauczy¢ sie tego biznesu;
mamy konferencje i webinary organizowane przez firme,
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- konsumpcja i sprzedaz, musisz sam przetestowac jak najwiecej produktow, abys mogt méwié o zaletach
naszych produktéw, bo wtedy jestes wiarygodny. Warto pozyska¢ kilku klientdw i pros, aby przekazywali
Tobie swoje doswiadczenia. Poszerzajgc baze klientéw zarabiasz wiecej pieniedzy i zdobywasz wiecej
doswiadczenia,

- regularne podsumowywanie swoich efektéw. Warto raz w miesigcu skontaktowac sie z liderem w celu ich
oméwienia.

Pamietaj! 9 krokdw postepowania zwanych tez Tajemnicg Sukcesu, to nie menu, z ktérego mozna wybiera,
to co nam najbardziej pasuje. Zeby osiggnac sukces w biznesie, nalezy bezwzglednie je wszystkie
realizowad.

Czesto spotykajac sie po raz drugi z naszg nowa osobg spotykamy sie z wieloma pytaniami i musimy znalez¢
dobrg odpowiedz. Przyda sie wtedy ponizszy ,, Rozbijacz obiekcji”.

Co zrobi¢, aby do obiekcji w ogdle nie doszto?

Przygotuj sie merytorycznie i zdobadz wiedze na temat produktéw firm branzy MLM. Powiniene$ znac
odpowiedz na ewentualne pytania rozméwcy. W ten sposéb pokazujesz swdj profesjonalizm. Jesli czegos
nie wiesz powiedz tak: ,dobre pytanie. Zapytam w firmie, bo nie chce teraz udzieli¢ Tobie niekompletnej
odpowiedzi." Zapisz sobie to pytanie, aby Twdj rozmdéwca widziat, ze traktujesz go bardzo powaznie.
Przedstawienie petnej prezentacji firmowej prostym jezykiem dostosowanym do osoby, z ktérg rozmawiasz
zwiekszy Twoj profesjonalizm. Wazna jest umiejetnosé stuchania, zadawania pytan, poniewaz to Swiadczy o
zainteresowaniu potrzebami rozméwcy, a wiec podstawowym Twoim celem jest znalezienie rozwigzan dla
niego. Jesli dla danej osoby wazny jest czas, méwmy wiecej o tym, ze ten biznes daje dochdd pasywny, czyli
pienigdze i CZAS. Jesli dang osobe interesujg samochody méwmy wiecej o samochodach itp.

UNIKAJ PONIZSZYCH PYTAN (powinno by¢ wg. mnie , unikaj ponizszych sytuacji, poniewaz dwa ostatnie

zdania to nie pytania)

Czy bytby$ tym zainteresowany?

Czy ten system jest wedtug Ciebie dobry?

Czy Chcesz sie zastanowié?

To co, wchodzisz w to?

Filozofowanie/ za duzo informacji!

Zwlekanie z zamknieciem /czekanie na reakcje!

NIE MAM CZASU
- To Swietnie, poniewaz oznacza to, ze cenisz sobie czas, wiec jestes dobrze zorganizowany, dzieki czemu

osiggniesz sukces)

- jak to nie masz czasu? Nie masz czasu, zeby postuchad jak zarobi¢ pienigdze?

- Co robisz / czym sie zajmujesz?

- Masz czas na aa ogladanie telewizji/ facebooka / naszg klase?

- Na co nie masz czasu? Na zrobienie zakupdw?

- Wiasnie dlatego powinienes to robié -towar przyjezdza do domu, nie stoisz w kolejkach, korkach, wiec
bedziesz miat czas!

- Rozbudowa grupy to pienigdze i czas jednoczesnie.

- Ok. rozumiem, a kiedy go bedziesz miat ? (cisza...... czekaj na odp.)

- W jakich sytuacjach znalaztaby Pani czas?

- Wiasnie dlatego powinienes robic ten biznes, aby mie¢ czas i pienigdze
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- Kazdy z nas ma 24 godziny i nikt nie ma go wiecej, od tego jak potrafimy go wykorzystaé zalezy nasze zycie,
czy osiggniemy nasze cele i dzieki temu zrealizujemy nasze marzenia.

MUSZE SIE ZASTANOWIC
- Rozumiem, ale powiedz mi co pomoze Tobie w podjeciu decyzji na ,tak”?

- Nad utatwieniem wtasnych zakupéw?
- Gdybys widziat pienigdze lezace na ulicy, zastanawiatbys sie czy je podnies¢?
- Ale tak szczerze, nad czym chcesz sie zastanowi¢? Czy to jest jedyny powéd?

MUSZE SIE ZAPYTAC
- Czy Twoi znajomi sg specjalistami w tej dziedzinie?

- Czy jesli znajomy nie odnidst sukcesu, bo nie wiedziat jak to zrobic to znaczy ze sie nie da?

- Musze poczytaé w Internecie (wiekszo$¢ opinii jest pisana przez osoby, ktdre znajg sie na wszystkim, czyli
na niczym).

- Spotkajmy sie z tymi znajomymi i przedstawmy im rzetelnie naszg oferte.

- Oni maja opinie, a ja fakty.

- Czy miates kiedys sytuacje, w ktdrej chciates podjac jakas decyzje, lecz po skonsultowaniu sie wycofates
sie, a potem zatowates?

- Kiedy uczysz sie jak jezdzi¢ samochodem, poniewaz chcesz zdaé egzamin na prawo jazdy idziesz na kurs
prawa jazdy, a nie do szwagra z pytaniem jak to zrobic?

MAM MAtO ZNAJOMYCH
- Nie musisz zna¢ 100 osdb, ale musisz zaczgé aby mie¢ 100 oséb.

- lle masz znajomych na Facebooku / naszej klasie / GG / kontaktow w telefonie / w starych kalendarzach?
- lle 0sdéb liczy Twoja grupa na studiach / zespdl z pracy / Twoja klasa?
- Wez kartke i napisz imiona Twoich sgsiadéw.

ALE JA NIE UMIEM WCISKAC LUDZIOM JAKIS RZECZY 2
- W naszym biznesie selekcjonuje sie osoby na zainteresowane lub nie, ale powiedz mi kto w dzisiejszych

czasach nie uzywa produktéw codziennego uzytku (perfumy, make-up, chemia gospodarcza czy
telefonia komarkowa)?

- Powiedz mi czy polecites komus dobre jedzenie lub tanie i dobre buty? Wystarczy jak pochwalisz sie, ze
kupujesz produkty dobrej jako$ci w FM Group w cenie producenta. Powiedz mi, ktéra firma dzisiaj ptaci
za polecenie i uzywanie produktéw? Moja firma FM Group ptaci.

NIE CHCE PROWADZIC W+ASNEJ DZIAALNOSCI!
- Nie wiem czy zauwazytes, ale ludzie, ktérzy prowadzg wtasng dziatalnos¢ zarabiajg duze pienigdze.

Cl CO WESZLI NA POCZATKU MAJA LEPIEJ
- Oferta firmy zawierata tylko pare sztuk perfum, nie byto katalogéw i tak szerokiej gamy produktéw.

- Jest wiele 0sdb, ktore zaczety pdiniej, a o wiele szybciej osiggnety sukces.
- Przeciez jestes na poczatku, bo Twéj biznes zaczyna sie od Ciebie.

TO WYGLADA JAK PIRAMIDA FINANSOWA
- Czym wedtug Ciebie jest piramida finansowa?

- Gdzie pracujesz, przeciez hierarchia jest wszedzie (zaktad pracy, markety handlowe itp.)

TO JEST ZBYT PIEKNE, ZEBY BYtO PRAWDZIWE
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- Co przez to rozumiesz?

- A co Ci sie w tym podoba?

- Ciesze sie, ze tak Ci sie to podoba, jednak pamietaj, ze kazdy sukces niesie za sobg prace.
- Nie moge Ci nic obieca¢, ale moge Ci w tym poméc.

- Marzenia sie nie spetniajg - marzenia sie spetnia.

NIE MAM PIENIEDZY
-Wtasnie pokazatem Tobie jak mozesz miec pienigdze.

- Wiasnie dlatego powinienes robic¢ ten biznes, aby miec¢ czas i pienigdze.

NIE WIEM CZY SOBIE PORADZE
-Nie poradzisz sobie z zakupami? Przeciez robisz je codziennie.

- Na poczatku nikt nie jest ekspertem. Wszystkiego mozna sie nauczy¢, np. poprzez szkolenia on-line.

- Jak nie sprébujesz, to sie nie dowiesz. Lepiej sprébowad, a nawet jak nie wyjdzie, nie mie¢ sobie do
zarzucenia, ze sie nie sprébowato.

- Co moze sie sta¢ gdy nikogo nie znajdziesz? (Nic).

- A co jesli nie sprébujesz, a za chwile Twoi znajomi bedg wspdtpracowad z kims innym? (Bedziesz zatowat!)

NIE WIEM, CZY PRODUKTY SA DOBRE
- Warto sie przekonac, czy sg dobre.

- Czy gdyby firma miata niskiej jakos$ci produkt, to czy w tak szybkim tempie zdobytaby taki rynek?
- Czy gdyby produkt byt niskiej jakosci, czy zdobytby tyle nagréd?

MAM SZKOtE, PRACE
- Najbardziej zapracowany, zajety dzieri tygodnia? JUTRO.

-To nie koliduje z pracg, szkota.
- 5-10 godzin w tygodniu na twoj biznes (pomoc od liderow i oséb doswiadczonych).
- 8-10 godzin dziennie na etacie =>

NIE_LUBIE SPRZEDAWAC
- W naszym biznesie ,sprzedajesz” informacje o korzysciach ptyngcych z korzystania z produktéw wysokiej

jakosci.

- Czy wychodzac z marketu z petnym koszykiem zastanawiasz sie komu to sprzedasz? W FM Group tez
mozesz by¢ tylko konsumentem.

- Podobnie, gdy kupujesz w naszym sklepie, to tak jak z zakupami w Biedronce, nie zastanawiasz sie komu
sprzedasz produkt, ktéry masz w koszyku.

-Zarabianie na marzy, czyli sprzedazy, jest jedng z mozliwosci.

ZARAZ SIE RYNEK ZAPELNI
- W Polsce jest okoto 40min ludzi z czego zarejestrowanych w firmie okoto 200 tysiecy (jakie$ 0.5%)

- Mozemy ten system rozwija¢ w Polsce, jak rowniez na catym Swiecie.

MOI ZNAJOMI SIE TYM NIE ZAINTERESUJA
Czy ktérykolwiek z twoich znajomych chciatby:

- Mie¢ dodatkowe pienigdze?

- Mie¢ coraz wiecej czasu dla siebie i rodziny?
- Pracowac na siebie i swoje marzenia?

- By¢ sam dla siebie szefem?
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- Poznaé nowych ciekawych ludzi?
- Mie¢ dostep do wysokie]j jakosci produktéw minimum 30% taniej?

WASZE PERFUMY TO PODROBKI
- Rozumiem, ze lubi Pani oryginalne perfumy, dlatego cieszy mnie, ze zainteresowata sie Pani oryginalnymi

perfumami FM by Federico Mahora.
- Najlepsze $wiatowe marki korzystaja z ekstraktéw zapachowych firmy ,DROM FRAGRANCES”.

SA LEPSZE FIRMY MLM
- A co oznacza lepsze?

- Przede wszystkim jest to polska firma przygotowana na polski rynek.
- Nasze produkty sg zuzywalne, majg przystepne ceny, wysokg jakosc¢ i sg dostarczane do domu
- Rzetelny system ptac.

7. Rozwdj osobisty oraz system pracy

Bardzo duzy wptyw na nasz sukces majg wszelkiego rodzaju spotkania biznesowe, szkolenia, seminaria,
meetingi, webinary oraz literatura biznesowa eraz jak i kontakt z liderem. Z nimi mozesz liczy¢ na
dtugofalowy i stabilny sukces. Koniecznie siegnij po edukacje finansowg, czyli nowg ekonomie. Oprécz
wiedzy otrzymujesz potezng dawke energii w to co robisz. Powinienes uczestniczy¢ w jak najwiekszej liczbie
szkolen, poniewaz kontakt z ludZmi sukcesu jest bardzo potrzebny.

8. Konsumpcja i sprzedaz

Podstawowym elementem tego biznesu jest konsumpcja wiasna i jest to warunek, aby wszystkie
przedstawione elementy zadziataty prawidtowo. Mu budujemy sie¢ konsumentdéw. Oczywiscie, jest tutaj
rowniez sprzedaz poniewaz majgc dostep do naszych produktdw nie sie ich nie sprzedawac. Jednoczesnie
sprzedaz jest Swietnym uzupetnieniem i sposobem na zarobienie dodatkowych pieniedzy, poza prowizjg z
obrotu grupy. W naszej firmie sprzedaz nie jest obowigzkowa.

Zostan wiec swoim pierwszym klientem (perfumy, kosmetyki kolorowe, kawy, herbaty, srodki
czystosci dla domu, telefonia komdrkowa, Internet) poniewaz o wiele prosciej jest poleci¢ co$ komus, jesli
sam jestes do tego przekonany. Zapoznaj sie dokfadnie ze wszystkimi katalogami firmowymi, ktére znajduja
sie w starterze oraz na stronie i wypisz produkty, ktérych uzywasz lub chcesz przetestowaé¢ w domu. Na tak
przygotowanej liscie produktéw dopisz cene dystrybutorska i wartosci punktowe.

Czy kto$ dzisiaj potrafi zy¢ bez korzystania z chociazby jednej z tych grup? Jest to absolutnie
niemozliwe poniewaz sg to produkty w ktdre i tak musisz sie zaopatrywac, czy kupujesz je w tradycyjnej
formie sprzedazy np. markety czy taniej w FM GROUP. Zmien swoje nawyki zakupowe na korzystanie z
dostepu do cen producenta w sklepie internetowym lub zamawiaj w tej samej cenie telefonicznie

Pamietajmy, ze rekomendacja dziata tylko w jednym momencie: Kiedy jestesmy w 100%
uzytkownikami i wierzymy w to, co polecamy. Musimy wiec przede wszystkim zrozumie¢ konsumpcje,
wtedy nawet nie zorientujemy sie, kiedy znajomi sami zaczng sie interesowac firmg po wizycie w naszej
tazience jakich perfum uzywamy....
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9. Podsumowanie — regularne sprawdzanie rezultatow i efektow.

Regularne sprawdzanie efektéw i postepdw, czyli dobrej pracy z kalendarzem, Twojej
samodyscypliny. Kontaktuj sie przynajmniej raz w miesigcu ze swoim liderem w celu okreslenie swojego
planu dziatania poniewaz chetnie podzieli sie z Tobg zawsze swoim doswiadczeniem. Przekazuj dalej
wiedze swoim partnerom biznesowym, ucz ich rzeczy prostych i tatwych, badz dla nich przyktadem, pokaz
choc raz jak co sie robi. Potem wymagaj duplikacji (powtarzania, przekazywania dalej) tego wszystkiego.
Wykonuj wszystko zgodnie z tymi zasadami i planem, a wéwczas w Twoim biznesie nastgpi szybki wzrost i
osiggniecie sukcesu bedzie tylko kwestig czasu.

Warto pamietaé, ze te 9 krokdw postepowania nazwanych tajemnicg sukcesu to nie ,menu” , z
ktdrego mozna wybierac to co Tobie najbardziej pasuje. W celu osiggniecia sukcesu nalezy bezwzglednie je
wszystkie realizowac czyli tak naprawde nie mozesz nie zrobi¢ listy kontaktow i liczy¢, ze w ciggu roku
osiggniesz putap 21%.

Jesli chcesz postepu w biznesie musisz realizowaé codziennie 10 pkt
Tzn. otworzytes swdj biznes w danym dniu.

1. Sprzedaj jeden produkt - 3 pkt
2. Zarejestruj jednego nowego Partnera -5 pkt
3. Umodw jedno spotkanie z osobg z listy - 4pkt
4. Przeprowadzenie prezentacji - 3 pkt
5. Popro$ osobe, aby zaprosita znajomych

do domu a Ty poprowadz spotkanie - 4 pkt
6. Uczestnictwo w spotkaniu - 3 pkt
7. Zapro$ jedna osobe na spotkanie - 3 pkt
8. Zorganizuj spotkanie w swoim domu - 7 pkt
9. Uczestnictwo w konferencji szkoleniowej - 10 pkt

Jak nie wykonasz planu jednego dnia, to na drugi dzien pracuj podwdjnie, jezeli chcesz szybko dojs¢ do
twojego celu

VADEMECUM autorstwa Mitosza Mamczyca — koszt 6,00 zt
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